
Wir, die ISOCELL GmbH & Co KG hat sich mit einer innovativen Produktpalette in den Bereichen Zellulosedämmung und Luftdichtheitssysteme am europäischen Bau-
sektor durchgesetzt. Unter den geschützten Markennamen AIRSTOP und OMEGA werden Dachbahnen, Winddichtungen, Dampfbremsen und Klebesysteme entwickelt 
und vertrieben. Im Zuge einer Verstärkung der Gebietsleitung und aufgrund der positiven Unternehmensentwicklung suchen wir eine weitere motivierte und engagierte 
Persönlichkeit für das Gebiet Südösterreich (Kärnten/Osttirol/Südsteiermark):

Unser sympathisches Team bezeichnen wir gerne als „ISOCELLER“. In unserer Community zählt der Mensch mit all seinen Ecken und Kanten. Und natürlich Handschlag 
und individueller Einsatz. Wir haben schlanke Hierarchien und entscheiden schnell. Wir sind wie wir sind und freuen uns, Menschen zu treffen, die auch so denken. Sie 
erhalten ein leistungsgerechtes Gehalt und einen Firmen-PKW, der auch privat genutzt werden kann. Das Monatsmindestgehalt beträgt € 4.000,-- brutto – eine adäquate 
Einstufung und Überzahlung ist je nach Erfahrung und Qualifikation möglich.

ISOCELL GmbH & Co KG
Gewerbestraße 9
A-5202 Neumarkt am Wallersee
Tel.: +43 6216 4108-0 WWW.ISOCELL.COM

Eine Menge Holz – die Wertschätzung Ihrer Leistung:

Wenn Sie an dieser herausfordernden Position Interesse haben, dann freuen wir uns über Ihre aussagekräftige Bewerbung per Mail an gabriele.leibetseder@isocell.at.

• Betreuung Ihres Vertriebsgebietes (Kärnten/Osttirol/Südsteiermark)
• Proaktiver Aufbau des Vertriebsgebiets - Meinungsmacher überzeugen, Fachvorträge, Beratungen
• Aktives Beziehungsmanagement zu Planern und Architekten
• Sie analysieren laufend die Kundenzufriedenheit
• Schnittstelle zu den Kollegen im Innendienst
• Treibende Kraft einer systematischen Marktbearbeitung und regelmäßige Marktanalyse
• Abstimmung mit Business Unit Leitung und Geschäftsführung über die aktuelle Markt- und Projektsituation

• Freude an der Akquise und Betreuung von Kunden
• Erfahrung im Vertrieb von technischen Produkten
• Gute organisatorische Fähigkeiten und ausgeprägte Leistungsbereitschaft
• Überzeugendes Auftreten und Hunter-Mentalität
• Eigeninitiative, Flexibilität sowie Kundenorientierung
• Bereitschaft zu einer langfristigen Zusammenarbeit
• Abgeschlossene Ausbildung in einem holztechnischen Beruf oder fundierte Kenntnisse im Bereich Zimmerei-Holzbau

Was Sie erwartet - Ihre Aufgaben

Was wir uns von Ihnen wünschen – Ihr Profil:

Area Sales Manager/Regionalleiter (m/w/d)
Südösterreich


